
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Themenbereich  
UNTERNEHMENSFÜHRUNG 
 
Mehr Geschäftserfolg als  
gutes Bauunternehmen 

Zum Thema 

Besser werden, Marktposition stärken, Be-
triebsorganisation optimieren, Mitarbeiter 
qualifizieren – dies alles sind fortwährende 
Aufgaben der Unternehmensführung. Das 
erfolgreiche Bewältigen dieser Aufgaben 
steht in einem direkten Zusammenhang mit 
der guten Organisation eines Unternehmens. 

Sie wollen ihren Kunden zeigen, dass Sie ein 
gutes Bauunternehmen führen. 
Wir bringen Sie auf 

 www.gute-bauunternehmen.de  

oder Sie sind schon gelistet, aber Ihnen fehlt 
die CASA-bauen-Selbstbewertung? 
Dann nehmen Sie am Seminar teil! Wir füh-
ren mit Ihnen die CASA-bauen-
Selbstbewertung durch, und Sie steigen im 
Ranking sofort nach oben. 

 

Zielsetzung 
 

 Durch die CASA-bauen Organisations-
analyse betriebliche Handlungsbedarfe 
frühzeitig erkennen! 

 Erstellen der CASA-bauen Selbstbe-
wertung und gleichzeitig die Gefähr-
dungsbeurteilung der Organisation erfül-
len 

 Abgabe der CASA-bauen Selbsterklä-
rung und Aufnahme bei:  
www.gute-bauunternehmen.de  

 Erfolg ist planbar! 
 
 
 

               
 

 

Teilnehmerkreis 
 
 

Unternehmer, Geschäftsführer und Führungs-
kräfte 

 

Inhalt 
 

 Wie bekomme ich durch gute-
bauunternehmen.de mehr Aufträge? 

 Durchführung der CASA-bauen-
Selbstbewertung als Einstiegsvoraus-
setzung für Gute-Bauunternehmen.de 

 Handlungsbedarf erkennen und umset-
zen. 

 Präsentation Ihres Unternehmens auf 
der einzigen Plattform, die von allen 
Baubeteiligten gemeinsam getragen und 
von den Verbraucherschutzverbänden 
empfohlen wird 

 Wie funktioniert die Bewertung auf gute-
bauunternehmen.de? 

 gute-bauunternehmen.de als effektives 
Marketinginstrument 

 Wie optimiere ich meinen Internet-
Auftritt mit gute-bauunternehmen.de? 

 

Methode 
 

Im Seminar arbeiten die Teilnehmer alle 
Basismaßnahmen der 2 x 7 Impulse (Or-
ganisation des Unternehmens und Organi-
sation für die Baustelle) von CASA-bauen 
durch. Unter Anleitung wird die CASA-
bauen-Selbsterklärung von den Teilneh-
mern ausgefüllt und die Aufnahme bei 
www.gute-bauunternehmen.de kann bean-
tragt werden.  

 

 

Themenbereich  
UNTERNEHMENSFÜHRUNG  
 

SH-M4-Uf-12-03 
 

Referent 
 

Dipl.-Kfm. Rainer Liebenow 
AS(S) Unternehmensberatung GmbH 
 

Termin/Veranstaltungsort  
 

Dienstag, 18. September 2012 
von 09.30 – 16.30 Uhr  
 

Best Western Hotel Prisma 
Max-Johannsen-Brücke 1 
24537 Neumünster 
Tel.: 04321 / 9040 
www.hotel-prisma.bestwestern.de 

 

Kosten 
 

Für Bauinnungsmitglieder          € 220,00 
für alle anderen Teilnehmer       € 270,00 
zzgl. der gesetzl. MwSt. 
 

inklusive Nebenkosten für Tagungsmate-
rial, Speisen und Getränke. 
 

100 Punkte 
 

Dieses Seminar wird auf der 4-Sterne-
Ebene im Bereich Unternehmensführung 
mit 100 Punkten angerechnet 
 

http://www.gute-bauunternehmen.de/
http://www.gute-bauunternehmen.de/
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Fördergesellschaft für das  
schleswig-holsteinische Baugewerbe 
Hopfenstraße 2e 
24114 Kiel 
Telefon: 04 31 / 53 54 70 
Fax: 04 31 / 53 54 777 
Mail: k.okrent@bau-sh.de 
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